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h;lﬁ Qurius Add-Ons para Distribucion Avanzada forma parte de la solucién vertical para el Sector

00 Distribuciéon de Qurius. Qurius Add-Ons para Distribucidon integra un conjunto de componentes,
desarrollados por Qurius sobre Dynamics AX, cuyo objetivo es dar cobertura a la funcionalidad re-
querida en los procesos clave de negocio de las empresas pertenecientes al Sector Distribucion.

COMPONENTES PARA DISTRIBUCION

Disefiador de palets Sistema de calculo de palets completos y palets de picking necesarios para
servir un pedido de cliente. Calculo de la composicion de los palets de pic-
king, con el objeto de facilitar el montaje a los operarios a partir de las si-
guientes variables:

» Variables de producto: tipo de producto, unidades base por tipo de palet
y altura.
» Variables de cliente: tipo de palet y altura maxima permitida.

Gestion y comunicacion Generacion de los ficheros de comunicacion, necesarios para realizar las
Chep Palet declaraciones a Chep Palet.
Operativa en almacén a Gestidn a través de terminales de RF, de los siguientes procesos:
través de terminales RF » Recepcidn - ubicacion de érdenes de compra a proveedor.

» Recepcion - ubicacion de devoluciones de cliente.

» Recuentos de inventario.

» Movimientos internos.

» Expedicion de mercancias.
Identificaciéon de producto a Identificacion de producto mediante lectura de etiquetaje (GTIN 13, GTIN 14,
través de coédigo de barras GS1 128) en procesos de recepcion de mercancia, preparacion de pedidos y

confirmacién de carga de transporte.

Planificador de rutas de trans- Planificaciéon y definicién de rutas de transporte, en base a dos criterios dife-
porte renciados:
» Rutas estaticas: a partir de la asignacién de zonas y horarios fijos a cada
ruta. Control de capacidad de transporte por volumetria.
» Rutas dinamicas: a partir del calculo del nimero de transportes necesarios,
mediante un algoritmo de optimizacion de coste de transporte. Control de
capacidad de transporte por palets.

Gestion de costes de transporte  Definicion de tarifas de transporte para transportistas propios y agencias ex-
ternas, con el objeto de calcular el coste de transporte por periodo y por
transportista (autofacturacién), su imputacion a estadisticas y su provision

contable.
Cuadro de mando gestion Cuadro de mando para la visualizacién de la evolucién del stock por articulo
de stock / almacén / fecha, mostrando el detalle por tipo de movimiento, asi como las

transacciones asociadas a cada movimiento.




COMPONENTES PARA LA GESTION COMERCIAL

Plantillas comerciales Automatizacién del proceso de captura de pedidos, a través de la definicién de
plantilla de pedido por cliente, de forma diaria o semanal y por linea de producto.

Gestion de rapeles y atipicos  Definicién de rapeles de venta en base a criterios temporales, por agrupacién de
productos y agrupacion de cuentas. Seguimiento, generacién y liquidacién del rap-
pel en funcion de las ventas reales, a través de propuestas de factura y enlace con
contabilidad mediante provisiones automaticas.

Facturacion avanzada Definicién en clientes de criterios de periodicidad de facturacién (semanal, quince-
nal, mensual... etc), asi como de criterios de agrupacion de facturas (por pedido,
albaran, direccion, clave de envio... etc).

Mensajeria EDI Integracion y generacién de mensajeria EDI con los procesos comerciales.
» Recepcion de pedidos y confirmaciones de entrega (Orders y RECADV).
» Emision de facturas y albaranes (DESADV e INVOCE).

Gestion avanzada de riesgo Definicién grado de evaluacion de riesgo por cliente (advertencia - error).
de clientes Work - flow de bloqueo y aprobacién de pedidos con riesgo superado.
Gestion de muestras Gestion de entrega de material sin cargo a clientes, a través de tipologia de pedido

especifica que permite la no facturacion de las entregas, asi como la identificacion
en estadisticas.

Albaranes de venta valorados Formato de albaran de entrega de mercancia valorado (datos de acuerdos comer-
ciales, impuestos y totales). Definicion por cliente de formato valorado / no valo-
rado.

Promociones de venta Definicién y seguimiento de promociones comerciales avanzadas (Descuentos en
paralelos y en cascada sin restriccién de niveles, descuentos bajo la ultima linea,
condiciones especiales por aperturas de nuevos centros, aniversarios... etc). Con-
trol de cupos y objetivos, enlazado con el médulo de proyectos para realizar una
gestidon presupuestaria.

Gestion TPV Gestién de Terminal Punto de Venta, con las siguientes funcionalidades principa-
les:

» Multi-tienda y multi-caja

Multi-usuario, con definiciéon de permisos por usuario.
Multi-divisa y multi-forma de pago.

Integracion contable con el back office

Gestion on-line / off-line con el back office.
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Ergonomia optimizada a mediante teclas de funcién, identificacion por codigo
de barras y uso de pantallas tactiles.

» Proceso de arqueo de caja y analisis de descuadres.

» Fidelizacion del cliente: tarjetas de fidelizacién para identificacion de cliente y
gestiéon de vales descuento.




COMPONENTES PARA APROVISIONAMIENTO Y COMPRAS

Comparativo de proveedores En funcién de determinados parametros (precio, plazo de entrega,...etc), el siste-
para compras ma determina cual el proveedor éptimo para realizar una compra, creando auto-

maticamente la 6rden de compra.

Evaluacién de proveedores Funcionalidad que permite llevar un control del demeritaje (evaluacién) de los

(gestion de deméritos) proveedores, asociandolos puntuaciones e informes que les son enviados. Hay
distintos tipos de demérito codificados. Cada tipo tiene unos posibles valores,
que, a su vez, tienen una puntuacion asociada. Se introducen manualmente los
demeritajes contra el albaran de recepcion.

Flujo de aprobacion de compras Work-flow de solicitud y aprobacién de necesidades de compra.

Programas de compra y venta Programacién a futuro de compras y ventas confirmadas contra un acuerdo mar-
co en el que se establecen una serie de criterios y condiciones de entrega

Gestion de rapeles Definiciéon de rapeles de compra en base a criterios temporales, por agrupacién
de productos y agrupacion de cuentas. Seguimiento, generacion y liquidacion del
rappel en funcion de las compras reales.

Conciliaciéon de facturas Registro de facturas de proveedor a partir de la seleccion de albaranes y cotejo
de proveedor contra el importe registrado e indicado por el proveedor. Gestion de prefacturas
0 asignacién de albaranes a facturas provisionales.

Gestion de minimos de Definicion de stock minimos / maximos por criterios de agrupacion de producto

producto por almacén (producto, grupo de producto y familia) y por criterios de agrupacion de alma-
cenes (almacén y tipologia de almacén), especificando vigencia temporal para
dichos minimos.

Gestion avanzada de Planificacién de work-flow de bloqueo de referencias, a partir de la definicién de

bloqueo de productos criterios de area (compras, ventas e inventario), nivel de bloqueo (orden, fisico y
factura), especificando criterios de validez temporal y motivo de bloqueo.
Gestion de excepciones para almacenes légicos (no fisicos) y para lineas de tran-
sacciones concretas (OC, OV, OF... etc).

Proceso de gestion e incidencias Gestién avanzada de las discrepancias encontradas en la verificacién de material

en conformidad de compras entregado por el proveedor (referencias y cantidades solicitadas, comunicadas en
albaran y verificadas fisicamente). Gestion de reclamaciones a proveedor y gene-
racion de albaranes de incidencia.
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Qurius

Qurius -hasta final del 2007 Watermark- es
un proveedor especializado en soluciones de
tecnologia aplicadas a la mejora empresarial.
Desde sus oficinas en toda Europa proporcio-
na servicios de consultoria de implantacion
de sistemas de gestion empresarial, arqui-
tectura de sistemas e infraestructuras, inclu-
yendo outsourcing, mantenimiento y soporte.

Asimismo, Qurius proporciona servicios de
formacion oficiales Microsoft a Partners y
usuarios finales. La compania cuenta con cer-
ca de 1.000 empleados en 10 paises y esta
centrada en Holanda, en donde cotiza en la
Bolsa Euronext de Amsterdam desde 1998.

En Espafa, Qurius cuenta con 180 emplea-
dos y oficinas en Barcelona, Bilbao, Ma-
drid, Valencia y Vigo, desde donde pres-
ta servicios a sus mas de 300 clientes.

Qurius mejora los procesos de negocio de sus
clientes a través de sus soluciones y servicios
tecnolégicos de misién critica. Nuestra impor-
tante presencia local crece a través del inter-
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Partner del ano 2007

cambio de competencias internacionales, y
nuestro espectro de actuacién comprende
tanto a la pequefia y mediana empresa como
a compafias de ambito internacional. Desde
nuestras oficinas de Bélgica, Dinamarca, Ale-
mania, Austria, Italia, Holanda, Noruega, Es-
pafa, Suecia y el Reino Unido, damos servicio
a mas de 2.800 clientes. La compaifia cuenta
con 9 competencias en el maximo nivel del
ecosistema de Partners de Microsoft, los Gold
Partners, y pertenece al Microsoft Inner Circle
y al Microsoft President’s Club, las comunida-
des de mayor cercania al fabricante en el eco-
sistema de Partners de la firma de Redmond.

Las soluciones de Qurius se basan en tecno-
logia Microsoft, desde las soluciones de ges-
tion Microsoft Dynamics a su integracién con
todo el ecosistema de aplicaciones Microsoft.

Qurius es el primer proveedor de solucio-
nes Microsoft Dynamics en Espafia y Euro-
pa, y fue reconocida en 2007 con el pre-
mio al Partner del Aio Microsoft Dynamics.

M’C’OSOﬂ Learning Solutions
GOLD CERTIFIED Microsoft Business Solutions
Data Management Solutions
Partner

Qurius Spain - Barcelona - Bilbao - Madrid - Valencia - Vigo
Telf. atencién publico: 902 14 14 14 - eMail: info.es@qurius.com

Www.qurius.es





